CALENDARIO LEZIONI MASTER PROCUREMENT MANAGEMENT 25 - 26

Il calendario puo subire leggere
variazioni

alle 9:30 alle 18:00 I
seminari CONSIP si tengono dalle ore 14.00 alle ore 18.00

apr-26

-

Mod. 1: TEAM BUILDING E NEGOZIAZIONE Mod. 2A: NORMATIVA PER IL PROCUREMENT/ Mod.3: APPROVVIGIONAMENTI NELL'IMPRESA
Mod. 2B: INDICI DI BILANCIO
Mod 2A & 2B - Normativa per il
12 Gi Mod 1 - gi ta di T Buildi 10 Vi 8 V Mod 3 - A igi ti I'i
io o giornata di Team Building en Procurement & Indici di Bilancio en o pprovvigionamenti per I'impresa
Mod 2A & 2B- N ti il
13 Ven | Mod 1 - Tecniche di negoziazione 11 Sa ° or.m'a .|va. perll 8 Ven FEEDBACK MOD. 1 e 2 (ore 18,00)
Procurement & Indici di Bilancio
Mod 2A - Normativa per il Procurement
14 Sa Mod 1 - Tecniche di iazi 17 Ven 9 S Mod 3 - A igi ti I'i
o ecniche di negoziazione Seminario CONSIP (presenza) a o pprovvigionamenti per I'impresa
Mod 1 - Tecniche di iazi Mod 2A & 2B- N ti il
20 Ven ° . e.cnlc € di negoziazione 23 Gio ° or.m'a .|va. perll 22 Ven Mod 3 - Approvvigionamenti per I'impresa
Seminario CONSIP (presenza) Procurement & Indici di Bilancio
Mod 2A & 2B - Normativa per il
27 V Mod 1 - Tecniche di iazi 24 V 23 S Mod 3 - A igi ti I'i
en o ecniche di negoziazione en Procurement & Indici di Bilancio a o pprovvigionamenti per I'impresa
28 Mod 1 - Tecniche di negoziazione

giu-26
Mod. 4: LA GESTIONE DELLE PROCEDURE COME
"PROGETTO": IL PROJECT MANAGEMENT DEGLI

UG.26

Mod. 5: APPALTI E SUPPLY CHAIN: INNOVAZIONE E

SOSTENIBILITA' Mod. 6: ORGANIZZAZIONE DELLE STAZIONI APPALTANTI

ACQUISTI
Mod 4 - Il Project M t Mod 6 - O i i delle stazioni
5 Ven ° ro.Jec -an.agemen 3 Ven Mod 5 - Innovazione e Sostenibilita 4 Ven © rgamzzazmne. elie stazion!
degli Acquisti appaltanti
Mod 4 - Il Project Management
6 sa deg“’Acquisti & 3 | Ven | FEEDBACK MOD. 3 e 4 (ore 18,00) 4 Ven FEEDBACK MOD.5 (ore 18,00)
Mod 4 - Il Project Management . . o
Mod 6 - O delle st
12 Ven degli Acquisti 4 Sa Mod 5 - Innovazione e Sostenibilita 5 Sa © rgar:zz:::;; elie stazion!
Seminario CONSIP (online) PP
Mod 4 - Il Project Management . s Mod 6 - Organizzazione delle stazioni
26 Vi 10 Vi Mod 5 - | Sostenibilit 11 Vi
en degli Acquisti n 0¢ > - innovazione € Sostenibilita en appaltanti (TESTIMONIANZE AZIENDE)
Mod 4 - Il Project Management . N Mod 6 - Organizzazione delle stazioni
27 S 11 S Mod 5 - | Sostenibilit 12 S
i degli Acquisti i 0¢ > -innovazione € >ostenioliita i appaltanti (TESTIMONIANZE AZIENDE)
Mod 5 - Innovazione e Sostenibilita Mod 6 - Organlzzazmne. delle stazioni
17 Ven Seminario CONSIP (online) 18 Ven appaltanti
Seminario CONSIP (online)
24 Ven Mod 5 - !nno.vazwne e Sostc.anlblllta 25 Ven Mod 6 - Organlzzazmne. delle stazioni
Seminario CONSIP (online) appaltanti
2 sa Mod 6 - Organlzzazmne. delle stazioni
appaltanti
Mod. 7: ANALISI DI MERCATO, STRATEGIE DI Mod. 8: STRUMENTI STRATEGICI PER PROCEDURE DI
° ° Mod. 9: CONTRACT MANAGEMENT (frontale e FAD)
ACQUISTO E RELAZIONI CON | FORNITORI ACQUISTO
Mod 8 - Strumenti strategici per procedure Mod 9 - Contract Management Seminario
2 | Ven |DEBRIEFING META' MASTER| 6 | Ven o Strategiciperp 4 | vVen ge!
di acquisto CONSIP (online)
Mod 7 - Analisi di mercato, Mod 8 - Strumenti strategici per procedure
9 Ven [strategie di acquisto e relazioni con 7 Sa . . giciperp 11 Ven Mod 9 - Contract Management
. L di acquisto
i fornitori
Mod 7 - Analisi di mercato, Mod 8 - Strumenti strategici per
10 Sa |strategie di acquisto e relazioni con] 13 Ven procedure di acquisto 12 Sa FEEDBACK MOD.8 (ore 18,00)
i fornitori Seminario CONSIP (online)
Mod 7 - Analisi di mercato,
trategie di ist lazioni Mod 8 - St ti strategici d
16 Ven strategie di a.cqws.o e.re azioni 20 Ven o rumen .I stra .egla per procedure 12 sa Mod 9 - Contract Management
con i fornitori di acquisto
Seminario CONSIP (online)
Mod 7 - Analisi di mercato,
23 Ven |strategie di acquisto e relazioni con] 20 Ven FEEDBACK MOD.7 (ore 18,00)
i fornitori
Mod 8 - Strumenti strategici per procedure
23 | ven |FEEDBACK MOD.6 (ore18,00)| 21 | sa | Strategiciperp
di acquisto
Mod 7 - Analisi di mercato,
24 Sa |strategie di acquisto e relazioni con Mod. 9: CONTRACT MANAGEMENT (frontale e FAD)
i fornitori
Mod 8 - Strumenti strategici per
30 Ven procedure di acquisto 27 Ven Mod 9 - Contract Management
Seminario CONSIP ‘online)
28 Sa Mod 9 - Contract Management

M 12: PARTENARIATO PUBBLICO PRIVATO t
Mod. 10: ETICA E ANTICORRUZIONE Mod. 11: DIGITAL-PROCUREMENT oc £AD) rontaie e
Mod 11 - Digital P
15 Ven Mod 10 - Etica e anticorruzione 5 Ven od . igita rocurel.'nent 5 Ven Mod 12 - Partenariato Pubblico Privato
Seminario CONSIP (online)
16 Sa Mod 10 - Etica e anticorruzione 12 Ven Mod 11 - Digital Procurement 6 Sa Mod 12 - Partenariato Pubblico Privato
Mod 10 - Etica e anticorruzione
22 Ven L ! ! u.1| 13 Sa Mod 11 - Digital Procurement 19 Ven Mod 12 - Partenariato Pubblico Privato
Seminario CONSIP (online)
29 Ven Mod 10 - Etica e anticorruzione 19 Ven Mod 11 - Digital Procurement 20 Sa Mod 12 - Partenariato Pubblico Privato
30 Sa Mod 10 - Etica e anticorruzione 20 Sa Mod 11 - Digital Procurement

apr-27
Mod. 13 IL CICLO AMMINISTRATIVO DEGLI APPALTI
PUBBLICI
Mod 13 - Il ciclo di vita
amministrativo degli appalti 7

pubblici
Mod 13 - Il ciclo di vita

amministrativo degli appalti 8

pubblici
Mod 13 - Il ciclo di vita

amministrativo degli appalti
pubblici

Seminario CONSIP (online)
Mod 13 - Il ciclo di vita

amministrativo degli appalti 15

pubblici
Mod 13 - Il ciclo di vita

amministrativo degli appalti
pubblici

mag-27

Mod. 14: SALES MANAGEMENT

2 Ven Gio Mod 14 - Sales Management

Ven Mod 14 - Sales Management

9 Ven 14 Sa Mod 14 - Sales Management

16 Ven Ven Mod 14 - Sales Management

17 Sa







